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QUALITY

Ihre Qualifikation: 

Stellenangebot 
techniScher VertriebSingenieur/in

Unsere Technologien im Bereich multimodale Bildverarbeitung und Mustererkennung erfordern ein hohes Maß an technischem Ver-

ständnis in Zusammenhang mit klinischen Anwendungen. Unsere Technologien sprechen das Senior Management in mittleren und 

großen Unternehmen an und werden als OEM Lösungen (B2B) und Dienstleistung vertrieben. Eigene Produkte werden auch direkt an 

Endkunden vertrieben. Um noch mehr Kunden zu begeistern, suchen wir einen ambitionierten und engagierten Mitarbeiter im Ver-

trieb, der sich für neueste Technologien in der Bildverarbeitung begeistern kann.

Die CHIMAERA GmbH ist ein innovatives Software-Unternehmen im Bereich der medizinischen Bildverarbeitung, mit Sitz in Erlan-

gen-Tennenlohe, das Medizintechnik-Produkte (ISO 9001, ISO 13485) für klinische Anwendungen und Forschung entwickelt. Zur Unter-

stützung der Geschäftsführung und dem Aufbau eines Sales-Teams suchen wir ab sofort eine/n Mitarbeiter/in in den Bereichen:

                                                      Technischer Vertriebsingenieur/in 

Ihre Hauptaufgaben: 
Customer Relation Management 

• Neukundengewinnung (international)
• Beziehungsaufbau und –pflege zu 

Entscheidern auf Abteilungsleiter- und 
Geschäftsführungsebene

• Betreuung klinischer Kooperationspart-
ner (international)

Wir bieten: 
• Einen abwechslungsreichen Job mit viel Raum für kreative Gestaltung

• Kreatives und junges Team 

• Spannende Themen im Bereich Healthcare

• Möglichkeiten zur Umsetzung eigener Ideen und Konzepte

• Aktive Mitgestaltung beim Aufbau eines Sales-Teams www.chimaera.de

KontaKtiere unS:

Die Chimaera GmbH ist spezialisiert auf Bildverarbeitung im 

Bereich Post-Processing. Themenschwerpunkte sind Bildregis-

trierung von multi-modalen Daten (u.a. CT, MR, PET, SPECT) 

inklusive Bewegungskorrektur, die automatische Erkennung 

von anatomischen Strukturen, Bildsegmentierung und Bild-

filterung. Die Chimaera GmbH wurde 2007 gegründet und 

liegt in der Metropolregion Erlangen-Nürnberg (Deutschland) 

und ist Teil des Medical Valley. Das Medical Valley Europäische 

Metropolregion Nürnberg (EMN) ist ein international führen-

der Cluster im Bereich Medizintechnik.

Technologien und Erfahrung (Auszug):
• Segmentierung
• Mustererkennung
• Registrierung
• Bildfilterung
• MR: Intensitätsnormalisierung, Biaskorrektur
• GPU Programmierung: CUDA, OpenCL
• Visualisierung, Software- und Usability-Design
• DICOM
• OsiriX Plugins (Registrierung, Segmentierung)

Unser Team hat eine langjährige Erfahrung als Dienstleister 

von Softwareentwicklung von kundenspezifischen Lösun-

gen. Kernthemen sind das Portieren von Algorithmen auf 

GPUs zur Verbesserung der Performance, sowie das Design 

von neuen Algorithmen und auch die Konzipierung und Im-

plementierung von komplexeren Bildverarbeitungsketten 

auf Grafikkarten und CPUs. Unser Team besteht aus Soft-

wareentwicklern mit langjähriger Erfahrung im Bereich der 

medizinischen Bildverarbeitung. 

Die Chimaera GmbH betreibt ein eigens entwickeltes Qual-

itätsmanagementsystem und ist nach DIN EN ISO 9001 und 

DIN EN ISO 13485 zertifiziert. Wir arbeiten u.a. nach DIN EN 

ISO 14971 (Risikomanagement), DIN EN 62304 (Software 

life-cycle Processes) und DIN EN 62366 (Usability Engineer-

ing).

Als Hersteller eigener Medizinprodukte ist die Chimaera 

GmbH als Hersteller auf dem US Markt bei der FDA registri-

ert. Für das eigene Produkt FusionSync besteht eine 510(k) 

Freigabe. Das Qualitätsmanagementsystem basiert u.a. auf 

einem MediaWiki System, das die Prozesslandschaft der Chi-

maera GmbH abbildet. Dies erlaubt ein effizientes Arbeiten 

nach unseren internen Prozessen.

Die Chimaera GmbH hat eigene klinische Partner um 

Konzepte in Rahmen der Medizintechnik zu validieren und 

hat Erfahrungen im Bereich der klinischen Anwendung, der 

klinischen Forschung sowie der präklinischen Forschung. 

Kurzes Firmenprofil 

 Dr.-Ing. Marcus Prümmer

 Tel.: +49-9131-691385

 Mobil: +49-179-4573480

 Email: info@chimaera.de

 Chimaera GmbH  | Am Weichselgarten 7 | 91058 Erlangen

 Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!  

Verhandlungssichere Deutsch- und 

Englischkenntnisse 

Hohe Eigeninitiative, Teamfähigkeit  

und sehr gute kommunikative Fähigkeiten

Technische Vorkenntnisse in den folgenden Bereichen 

sind wünschenswert:

• Medizinische Bildverarbeitung
• Programmierung und solides technisches  

Verständnis von Software
• Kundenakquise 
• Abgeschlossenes Studium oder vergle-

ichbare Berufsausbildung im Bereich 
Medizintechnik, Wirtschaftsinformatik / 
Wirtschaftsingenieur / Informatik, BWL mit 
Nebenfach WI,  etc.

Technische Analyse

• Unterstützung bei der Analyse, Bew-
ertung und Planung von potentiellen 
Projekten

• Erstellung von Prototypen auf Basis 
existierender Software 

Marketing 

• Präsentation und Vermarktung unserer 
Lösungen und Services

• Unterstützung bei Marketingkampag-
nen 

• Gestaltung von Werbematerial, On-
line-Auftritt und Social-Media


