Ed Sd Ies EXECUTIVE SEARCH
_ STAFF DEVELOPEMENT
consulting OPEMENT

Unternehmensprasentation
nw-medsales Consulting

Das Unternehmen unterstiitzt die BRAREAUCEUILE cezielt im Bereich
VGG ATLLRVELCHTTEA Unser Ziel ist eine B = -4 und kompetente

Unterstitzung - von der Analyse des Marktsegmentes, einer zielgerichteten
Strategie zu einer passenden Vertriebsstruktur mit kompetenten Partnern
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bzw. Mitarbeitern.
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Expertise — Backround

24 Jahre Erfahrung in der Medizintechnik

°  (ofwmonallohmo
stryker'  (ofumen fohmon  SIEMENS

medical

=  Campus Board, ]
Compliance Board, Fokussierung und Erfahrungen

European Management
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*  Business Unit Management - Medizin-
t . o0
=  National Sales Management -I('—acs technik » Losungen
.-I—J &
=  Regional Sales M t = . '
egional Sales Managemen = Vertrieb
=  Product Specialist ij
umsetzbar
=  Sales Management _g
=  Service and Development :IO: ZlelgerIChtet
Engineering eff|z|ent
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MEDICAL VALLEY

Europdische Metropolregion Nirnberg
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Kooperationspartner

EXECUTIVE SEARCH
STAFF DEVELOPEMENT
STRATEGY

op SWITZERLAND
GLOBAL
ENTERPRISE

SUCCESSFUL PRODUCT L.AUNCHES

‘N ONSULTING

| NIELSEN CONSULTING SCHOTTMULLERSTRASSE | | 20251 HAMBURS |
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Mission

Anpassung bewahrter Prozesse der Global Player auf den Mittelstand

_ = engagiert
= strategisch = motiviert
= zielgerichtet = jnnovativ
= prozessorientiert = flexibel
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edsales

onsulting

Ganzheitliche Unterstiitzung um Synergien zu nutzen

Executive Search

Fach- und Fiihrungskrdfte Vertrieb
und Marketing
Vertriebsstrukturen und Partner

Personalentwicklung

Dipl. Ing. (FH) Norbert Wegerer |

Planung und Management der
Vertriebsaktivitdten
zielgerichtete und strategische
Prozesse im Vertrieb
Kundenorientiertes Vorgehen

Mobil: +49 171 260 96 56

EXECUTIVE SEARCH
STAFF DEVELOPEMENT
STRATEGY

Portfolio

Sales ¥

Strategie

- zielgerichtete und effiziente Vertriebsprozesse-

| Mail: nwegerer@nw-medsales.com |

Marktanalyse und
Kundensegmentierung
Business Planung und Strategie
Aufbau und Reorganisation von
Vertriebsstrukturen
Generierung von Leads

Web: nw-medsales.com
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Executive Search

Fach- und Flhrungskrafte fur Vertrieb und Marketing

Prozess — Executive Search

Kunde:
H H Start Datum:
praxisbezogene Interviews
Projekt: Ter
PF Kandidat: ' c - © igungszeitraum: 8. MRZ.
. o 18.22 [ 2500 | [ |
r——r— Auswahlkriterien — H
Kldrung Aufgabens
P + |[Kunde: D. .. Medical Hambur A g e
Ablauf Projekt abst Planung: g A AL = =
Angebot an Kunde Wie pfam
M erste Wot |projekt: Start 24.01.13 Territory Manager - = =t Erfahrung onsta
Fakten int. Stellen; Schulung OTA a Allgemein-  Erfahrung  Praxis und c d
Matching Facts del = OTA OTAL [OGOTH Vertrieb Klinik tniis Positione O
Medien Plan festle St::at" le Eingang | .. s I | — o I 5 :
[Projektplan fur kw | Wie dberi |~ ov Kandidat (m/w) 100% | 50% | 50% 15% |os| 20% |os| 20% |os 6 |0 6 |0
Zusammenfassung | mit einen KAM Pharma Spitzner Arzneimittel seit
Ent-wurf Stellenanz | orhejtet ji |_27.1.13|Claudia Christiane P. _|04/11 4,33 4,6 4,1 075 | 5 1 5 1 5| o4s 0,75 0,6
M be' Pharmareferentin Daiichi-Sankyo seit
Zu arbeite
Suche nach passen . 25.1.13|Susanne L. 11/11 4,20 4,0 4,5 06 |4| o8 |a] os |3 0,6 ’ os W o7s
| Vorauswahl von Ke Persénlic Med. Produkte Beraterin und
Sichtung Kandidate | - Was sch | 20.1.13|panuta R. Pharmareferentin MKM seit 03/11 4,18 3,6 4,8 045 | 3| o8 |a]| os | & 0,3 0,75 0,45
Durchsprache der: | _ pit welt
Einladunssliste Kar . _ 22 1 1alcnniaw KAM Pharma cai it

Ziel
= echte Entlastung der Unternehmen
= effizient = passende, engagierte Mitarbeiter mit Potential
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Executive Search

Vertriebspartner, Vertriebsstrukturen und Lizenzpartner

Prozess Vertriebspartnersuche

customer: US Medical Technology Company Start Date: April - 21 -2013

Project: _ Distributor Network for Germany |Proiect Contact: ...

Project Progress. 3 | May13 | June 13 | July 13 13 Sep13 | Oct.13

‘ Potentialverteilung Vertriebspartner
¢ £

Analyse potential for Germany
Define sales structure

Define matching facts for partners
Zoning of the project plan
Abstract of facts for the customer

Search activities due to matching : o & SRt
Preselection of possible partners =™ - So A 2

35,000 H-0Px
THemet Conters

Produkt 4 F Y | Vertriebsstruktur
Indikationen o Hessen U und Partnern

Cardiac - Thoracic Surgery
L] Coronary Artery Bypass Graft
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(CABG) : o v

Aortic Arch Surgery e 3 =

Deep Hypothermic Circulatory R =

Arrest(DHCA) ac k" & | ™ 3

Carotid Endarterectomy (CEA) / Wiirttemberg “:’ s . — r_‘m—‘y;’m

Valve Replacement / Repair ( e n o
4 10 Hesrt Centers g " “ e i u

SRAES : il [k PLP S T
O A \J’”\ﬁﬂ_—r\’\‘ o : <
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Strategie

Effizienz durch strategische Planung — Strukturen - Prozesse

Marktanalyse
Potentiale
Kundensegmente
Wettbewerb
Strukturen
SWAT

Strategie
Mitarbeiter Positionierung
Motivation Fokus (Kd. Prod.)

Schulqng Provisionssystem
Coaching Vorgehen

Key Message

Planzahlen
Gebiete
Budgets

P&L

Controlling
Soll vs. IST
Projekte
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Strategie

-3
e
tg zielgerichtete Kundenansprache und Segmentierung mit Hilfe der OPS Ziffern
©
c
“© Indikation — Prozedur - Potential
(@] !
'_E . Kliniken in Deutschland
3 erzzentren bayern nac rozeauren
T = H trenB h Prozed
E : B 5-351 Ersatz von Herzklappen durch eine kiinstliche Herzklappe
1‘ F 1 5-381 (CEA) Operative Entfernung eines Blutgerinnsels einschlieRlich der angrenzenden Schlagader
m 2 i B 5-384 Operative Entfernung von Teilen der Hauptschlagader mit Zwischenschalten eines GefdRersatzes
f : W 5-361 (CABG )Operatives Anlegen eines UmgehungsgefaBes (Bypass) bei verengten HerzkranzgefaRen
— i
qg i i
"
L 5¢
S \
o ot
Q. 7]
Q. 8¢ I I
S i
> B _
7)) ]
2 u‘f o"‘ :,o 3\9\3 ‘w‘éé\
52 AR R o
S TR, ¥ Grundlage - Business Planung - Strategie
14 ; @
8-925.0x Intraoperatives neurophysiologisches I
Sonstige
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Personalentwicklung

strategische Planung — Prozesse — kundenorientiertes Vorgehen

ANMELDUNG GASTGEBER und Veranstaltungssponsor \

SIEMENS

PLZOrt

Veranstaltungsreihe fiir Unternehmen

TeleforFax e + 3 aus der Medizintechnik und dem
UnERSITAT AN Gesundheitswesen

E-Mai

-3
L .
o
(7))
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(q°] T — dieses Interaktiven Workshops ist das Unternehmen
,2 Interaktiver Workshop Vertrieb
'c - Planung — Strukturen - Prozesse — @nedsales
m am 28.11.2013 von 16.00 bis 19.00 Uhr consulting
E A 2 INFORMATIONEN INTERAKTIVER WORKSHOP
Q MEDICAL VALLEY = - it T VERTRIEB
Turegiivce Wetropoimyion Nimberg _‘ ) "o s . i s "PU NG - STRUKTUREN =
o Medical Valley EMN e.V. S —— PROZESSE"
o Henkestr. 91 in $1052 Erlangen i lliiais S MONENEHMERSASSS
B Konferenzraum 2, 1.0G abrufen unter: http://www.medical-valley-emn.de
* Anmeldung bitte an: Parkplatze finden Sie hinter dem Blrogebdude des BEI UNS |M MED'CAL VALLEY
=) i e P Untemehmens. Fogen Sie dem Hinweissohid Parkplatz KONFERENZRAUM 2, 1.0G
S Ansprechpartnerin: Désirée van "t Oever Method Park*
o Henkestralte 81 in 81052 Erlangen
Tel: 09131530 28 63 Fax: 0013107040 21
(@} E-Mai: desiree. Qraiical valoy-amn.de Der Verein Medical Valley EMN &. V. wurde 2007 gegrindet.
Q um die Entwicklung. Koordination und Vermarktung des Medi-
Tiel'VornameMName zir ik-Clusters zu
: www medical-valley-emn.de
irma/institution Unsere Sponsoren:
n i S | Hamges
7y} Srate :E
Q
©
(V]
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Fur Fragen stehe ich lhnen
gerne zur Verfugung!
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