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Das Unternehmen unterstützt die Medizintechnik gezielt im Bereich 

Vertrieb und Marketing. Unser Ziel ist eine ganzheitliche und kompetente 

Unterstützung - von der Analyse des Marktsegmentes, einer zielgerichteten 

Strategie zu einer passenden Vertriebsstruktur mit kompetenten Partnern 

bzw. Mitarbeitern. 

Unternehmenspräsentation  
nw-medsales Consulting 
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 Campus Board,  

Compliance Board,  

European Management  

 Business Unit Management 

 National Sales Management 

 Regional Sales Management 

 Product Specialist 

 Sales Management 

 Service and Development  

Engineering 

Expertise – Backround  
24 Jahre Erfahrung in der Medizintechnik  

Medizin- 
technik  

& 
Vertrieb  

umsetzbare - zielgerichtete – effiziente  

LÖSUNGEN 

Fokussierung und Erfahrungen 
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Kooperationspartner 
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Portfolio  

Personalentwicklung 

 Planung und Management der 
Vertriebsaktivitäten 

 zielgerichtete und strategische 
Prozesse im Vertrieb 

 Kundenorientiertes Vorgehen 

Executive Search 

 Fach- und Führungskräfte Vertrieb 
und Marketing 

 Vertriebsstrukturen und Partner 

Strategie 
- zielgerichtete und effiziente Vertriebsprozesse- 

 Marktanalyse und 
Kundensegmentierung 

 Business Planung und Strategie 
 Aufbau und Reorganisation von 

Vertriebsstrukturen 
 Generierung von Leads 
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Executive Search  
Fach- und Führungskräfte für Vertrieb und Marketing  

Prozess – Executive Search 

Soft-Skills        Hard-Facts 

Spezifikation der Auswahlkriterien 

passende, engagierte Mitarbeiter mit Potential 
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Project Progress
Request from US company C 6.

Prepare quote NW 4.

Negoations - call - meetings NW C 9.

Kick off meeting NW C 21.

Process adjustment NW C

Define base indications product NW C

Analyse potential for Germany NW

Define sales structure NW C

Define matching facts for partners NW C

Zoning of the project plan NW

Abstract of facts for the customer NW

Search activities due to matching NW

Preselection of possible partners NW

Adress of possible distributon NW

Review of selected partners NW C 10.

Intensify contact with selected part. NW

Meetings with selected distributors NW C 15. 23., 11. 23.

Further talks on sales partnership NW C

Contract negotiations NW C

Signing the contracts NW C 30. 17. 24. 31.
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Customer:   US Medical Technology Company

Project:        Distributor Network for Germany

Apr 13 May 13 June 13 July 13 Oct. 13

Start Date:              April - 21 - 2013

Project Contact:     …
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Executive Search  
Vertriebspartner, Vertriebsstrukturen und Lizenzpartner  

BM 

BB 
BE 

TF 

SM 
 

TM 

Potentialverteilung 

Vertriebsstruktur 
und Partnern 

Vertriebspartner 

Prozess Vertriebspartnersuche 

Produkt  
Indikationen 

Cardiac - Thoracic Surgery 
 Coronary Artery Bypass Graft  

(CABG) 
 Aortic Arch Surgery 
 Deep Hypothermic Circulatory 

Arrest(DHCA) 
 Carotid Endarterectomy (CEA) 
 Valve Replacement / Repair 
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Strategie  
Effizienz durch strategische Planung – Strukturen - Prozesse 
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Strategie  
zielgerichtete Kundenansprache und Segmentierung  mit Hilfe der OPS Ziffern 
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Personalentwicklung  
strategische Planung – Prozesse – kundenorientiertes Vorgehen 
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Für individuelle Fragen stehe ich 
Ihnen gerne zur Verfügung!  
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